
The Next 90 Days:   
Strategic Planning with Everyday Action  

 
The definition of insanity is to do the same thing over and 
over expecting a different result.  

 
Are you committed to doing something new in your business 
to help you ride above the recession and position your 
company for the economic turnaround? 
 

Ask yourself: 

• What do I want my business to do for me?  

• Who do I serve and why does it matter?  

• Where is my company now and where is it going? 

 

Audrey Godwin of The Godwin Group, will help you answer 
these questions and devise an action PLAN to make the next 
90 days the launching pad for a great year! 

 
Register for the February 20th WNET and change how you do 
business!   

 

The Next 90 Days 
Take Action Now 

 
Friday 

February 20, 2009 
 
 

Workshop Location 
SBA Education and Training Center 

Fourth & Battery Building 
2401 Fourth Avenue, Suite 450 

Seattle, WA 98121 
directions 

 
 

Register Early...and  
save $10 

 
Register online  

www.seattlescore.org 
go to Workshops and  

click on WNET 
 

To Register  
Call Sherry Mina at  
206‐553‐7316 

or e‐mail: sherry.mina@sba.gov 
 

$25 Prepaid Registration  
(by 2 pm, February 19) 

$35 at the door 
$20 Seattle Chamber Member 

 
 

Agenda 
 

7:30 am 
Continental Breakfast and  

Networking 
 

8:00 am to 10:00 am 
..Welcome  

..1‐breath introductions 
..Training 

..More Networking 

About our presenter:   
Audrey Godwin, The Godwin Group PLLC 
www.thegodwingroup.net 
 
Audrey Godwin is the principal and founder of The 
Godwin Group, PLLC, a Certified Public Accounting and 
Business Advisory Services firm.  
  
Audrey understands what drives business.  She formed 
The Godwin Group in 2003 to bring her management 
experience and insight to companies who have limited 
resources yet need expert guidance. 
  
Clients appreciate Audrey's clarity and insight when 
trying to grasp how their choices will influence their 
business' health.  Her twenty years of experience helps 
clients turn their reactionary transactions into strategic 
decisions.   
  
With tactics to get the job done, Audrey's clients 
achieve their financial goals, improve their businesses, 
and enhance the quality of their lives and 
communities.   


